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                          職務経歴書
年　月　日現在
氏名：　　　　　　　（　　歳）
在籍期間[　○○○年　月　～　○○○年　月　]　計○年○ヶ月　　　　　　　　　　　　　　　年収：　　　　　　　　　　
雇用形態　：　正社員　・　契約社員　・　派遣社員　・　アルバイト　
	１　社名：　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　URL　http://www.

	【事業内容】
【職種】
【役職】
【担当業務】
●●年●月
～●●年●月
【実績】

【開発環境】

（スキル）


	・プロジェクト名（あれば記載）　　　　　　　　　・ポジション（部署、又は）　　●●　配属
大手総合電気メーカー向けに音声処理用デバイスの営業を行う。製品仕様の打ち合わせから
納期調整、価格交渉など幅広く行う。また、購買部門のみならず実際の開発部門の役員クラス
の方々へのプレゼンテーションも行う。

年間約●●億円の売上実績。●●社については既存に取引のない状態からスタートし

6ヶ月をかけてクローズ。売上アップに大いに貢献。また、新規マーケットとして●●メーカーに
対して提案活動を行い、6社アプローチ中2社で採用され●●用途向け半導体で国内●●％
のシェアを獲得。
●●●●、●●●●、●●●●　他⇒他社製品の場合は●●（△△社製品）
　Excel . Powerpoint



在籍期間[　○○○年　月　～　○○○年　月　]　 計○年○ヶ月　　                 年収：　　　　　　　　　　
雇用形態　：　正社員　・　契約社員　・　派遣社員　・　アルバイト　
	2　社名：　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　URL　http://www.

	【事業内容】
【職種】
【役職】
【担当業務】
●●年●月

～●●年●月
【実績】

【開発環境】

（スキル）
	・プロジェクト名（あれば記載）　　　　　　　　　・ポジション（部署、又は）　　●●　配属

大手総合電気メーカー向けに音声処理用デバイスの営業を行う。製品仕様の打ち合わせから納期調整、価格交渉など幅広く行う。また、購買部門のみならず実際の開発部門の役員クラスの方々へのプレゼンテーションも行う。

年間約●●億円の売上実績。●●社については既存に取引のない状態からスタートし

6ヶ月をかけてクローズ。売上アップに大いに貢献。また、新規マーケットとして●●メーカーに
対して提案活動を行い、6社アプローチ中2社で採用され●●用途向け半導体で国内●●％
のシェアを獲得。
　　●●●●、●●●●、●●●●　他⇒他社製品の場合は●●（△△社製品）
　Excel . Powerpoint



   

在籍期間[　○○○年　月　～　○○○年　月　]　 計○年○ヶ月勤務　　                 年収：　　　　　　　　
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【役職】
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●●年●月
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【実績】

【開発環境】

（スキル）
	・プロジェクト名（あれば記載）　　　　　　　　　・ポジション（部署、又は）　　●●　配属

大手総合電気メーカー向けに音声処理用デバイスの営業を行う。製品仕様の打ち合わせから
納期調整、価格交渉など幅広く行う。また、購買部門のみならず実際の開発部門の役員クラスの
方々へのプレゼンテーションも行う。

年間約●●億円の売上実績。●●社については既存に取引のない状態からスタートし

6ヶ月をかけてクローズ。売上アップに大いに貢献。また、新規マーケットとして●●メーカーに
対して提案活動を行い、6社アプローチ中2社で採用され●●用途向け半導体で国内●●％
のシェアを獲得。
　　●●●●、●●●●、●●●●　他⇒他社製品の場合は●●（△△社製品）
　Excel . Powerpoint



	自己PR

	御自信が仕事をする上でのアピールポイント・強み
その他、ご自由にお書き下さい。
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